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報道関係各位 
2020年10月22日 

株式会社ナック ／ 東証一部 9788 
 

 

 

 

 

 

 
  
株式会社ナック (本社：東京都新宿区、代表取締役社長：吉村寛)は、工務店支援を展開する建築コン

サルティング事業において、住宅フランチャイズを展開する子会社であるエースホーム株式会社（本社：

東京都新宿区、代表取締役社長：榎本 彰、以下「エースホーム」）と、工務店向けノウハウ商品「Arie」
を共同開発し、本日 2020 年 10 月 22 日より販売開始したことをお知らせいたします。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■背景と目的 
 当社は、1992 年より工務店が担う地域経済への役割に着目し、建築コンサルティング事業を展開して

おります。現在迄、全国 7,000 社のコスト削減や受注促進をはじめとする経営支援を行っております。 

また、強固な顧客基盤を有する同事業における、バリューチェーンを強化することによる収益力の強

化を目的とし、2020 年 2 月に住宅フランチャイズ運営をはじめとするノウハウを蓄積するエースホー

ムの株式を取得し、子会社化いたしました。 
  

工務店が一層の経営危機を迎えるコロナ禍において、当社は業界のリーディングカンパニーとして、

工務店の“集客から建築まで”をサポートするノウハウ商品「Arie」を共同開発し、この度販売を開始

することになりました。 
  

当社グループは今後も、長年の知見を生かし、「住まいを通じ豊かな未来を創造する」をミッション

に、事業性や社会性を両立する工務店経営支援を通じた価値創造に尽力してまいります。 

 ～ナック建築コンサルティング事業とエースホームの共同開発～ 
高性能住宅も施工可能！ノウハウ商品「Arie」を 

10月 22日より販売開始いたします 
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■「Arie」の 5つの特徴 
耐震性能等級 3 クリア、ZEH 対応のための断熱基準や省エネ達成率も標準クリアしている住宅商品の

施工用ノウハウ商品「Arie」の 5 つの特徴をご紹介します。  

 

① 現代のニーズに応える住宅商品 

時代とともに多様化する施主様のライフスタイルに対応した住宅商品の提案ができます。 

また、変わりゆくトレンドに対する継続的な情報発信を目的とした「キュレーションサービス（会員

限定サービス）」を設定し、工務店のバックアップ・サポートを行います。 

 

② 業務の一元化によるスムーズな連携をサポート 

 1 つの建築に関する情報やプロセスを「お客様カルテ」として工程管理、社内共有します。 

円滑に部門間での連携が行えることで業務エラーを回避し、工務店と施主様との強い信頼関係構築にも

繋がります。 

 

②  集客力の向上と成約率の確保 

 効果的なプロモーションにより集客力を高め、施主様への魅力的な住宅商品の提案およびシステム化

された対応により、成約率を上げることができます。 

 

④ 業務効率と部材購入ルート確立によるコスト削減 

 デザイン・設計・提案までの時間を削減し、部材購入ルートの確立とスケールメリットにより大幅な

コスト削減を実現します。 

 

⑤ 高性能住宅を建築できる仕組み 

 設計・プランニングから必要部材の購入ルートまで、全てがシステム化されているため、施主様のニ

ーズが最も高い、高性能住宅の施工も可能になります。 
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― 補足資料 ― 

■株式会社ナックについて  

当社は、1971 年に 992 番目のダスキンの販売ディーラーとしてスタートとし、以降全国 2,000 店のトップデ

ィーラーとして成長してまいりました。現在では、事業領域を広げ、「クリクラ」ブランドの宅配水事業、建築コン

サルティング事業、住宅事業、美容・健康事業を、全国で 100 万軒を超えるお客様に提供し、「人々の快適な暮

らし」を支えるため、さらなる成長を続けております。 

今後も「お役立ち企業」を理念に、創業以来続けてきた「人々の快適な暮らしを支える事業」の成長と発展の

継続に躍進し、より安心安全で潤いのある暮らしを実現するためのトータルサポートに取り組んでまいります。 

 

■エースホーム株式会社について 

2000 年に創業したエースホームは、ハウスメーカーと地元密着のビルダー双方のメリットを最大限に

生かせる住宅フランチャイズ企業で、現在約 50 社の加盟店が全国で住宅の供給を展開しています。 

「デザイン面でも耐久性を持たせた住まいにすることがこれからの住まいにおいては重要である」とい

う信念に基づき、お客様の嗜好、加盟店の供給形態、地域等の特性に応じた商品を開発しています。 

 

 

■株式会社ナック 会社概要 

社 名 ： 株式会社ナック 

設 立 年     ： 1971 年 5 月 20 日 

資 本 金     ： 6,729 百万円 

代 表 者     ： 吉村 寛 

本社所在地 ： 東京都新宿区西新宿 1-25-1 新宿センタービル 42 階 

電 話 番 号   ： 03-3346-2111（代表） 

公 式 H P ： https://www.nacoo.com/ 
 

■エースホーム株式会社 会社概要 

社 名 ： エースホーム株式会社 

設 立 年     ： 2000 年 11 月 

資 本 金     ： 100 百万円 

代 表 者     ： 榎本 彰 

本社所在地 ： 東京都新宿区高田馬場 2-14-5 

電 話 番 号   ： 03-5292-2611（代表）  

公 式 H P ： https://www.acehome.co.jp/ 
 

 

【本件に関するお問い合わせ先】 

株式会社ナック IR・広報室 松田 

TEL：03-3346-2870 FAX：03-3348-4311 e-mail:irpr@nacoo.com  

取材依頼、資料請求などお気軽にご一報ください。 


